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DATOS DE PARTIDA

® South Summit — Startup Competition
® Muestra: 1.800 candidaturas presentadas

® Procedencia: Espana, Sur de Europa/Mediterraneo y Latinoamérica

‘Spain
Startup
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1. ¢Quiéen emprende? Perfil del Emprendedor
2. ¢Que proyectos?
3. ¢Qué buscan?

4. Conclusiones
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1. ¢ QUIEN EMPRENDE?
PERFIL DEL EMPRENDEDOR

Espaiia Europa/Mediterraneo  LATAM Espaiia Europa/Mediterraneo LATAM

m 25-34 anos 25-34 anos 25-34 anos

Género Hombre Hombre Hombre Género Hombre Hombre Hombre

Edad 35-44 anos 25-34 anos 25-34 anos

Formacion Universitaria Universitaria Universitaria Formacion Universitaria Universitaria Universitaria

Situacidon antes Trabajo por Trabajo por Trabajo por Situacidn antes Trabajo por Trabajo por Trabajo por
de emprender ~ Cuenta Ajena Cuenta Ajena Cuenta Ajena de emprender ~ Cuenta Ajena Cuenta Ajena Cuenta Ajena
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EDAD
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Edad en Espana 2014 — 2015
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GENERO
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Género en Espana
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FORMACION
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SITUACION LABORAL
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MOTIVOS QUE TE

4%
Vi una oportunidad de Por espiritu Por necesidad
negocio emprendedor
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CIRCUNSTANCIAS

ANTES DE

EMPRENDER
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Siempre quise emprender
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;ES ESTA TU
PRIMERA STARTUP? | _-

Es mi primera startup Ya he emprendido antes
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¢, ES ésta tu primera startup?
En Espana 2014 -2015
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. CUANTAS STARTUPS
HAS LANZADO ANTES?

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

50%
48%

309% 31%

I |
1

2

30%

14%

24%

2%

8%

GLOBAL

46%

30%

15%

3% 6%
(o]

3%

W Espafa
W Europa

LATAM

5+ Spain
Startup



cALGUNA DE ELLAS
FALLO? = "

Si No
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¢ALGUNA FUE
VENDIDA?
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2. ¢ QUE PROYECTOS?




ORIGEN

W Espaia
m Sur de Europa y Mediterraneo
LATAM

Resto del mundo
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ORIGEN CC. AA.

B Madrid

M Cataluiia
C.Valenciana
Andalucia

M Galicia
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m Otros
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PERFIL DE LA STARTUP

STARTUP

a

V NNV

Early (s3%)

Entre 1 Y 3 aNOos de vida (50%)
Entre 2 y 10 empleadOS (71%)

1 de cada 4 facturara +150.000€ en 2015




CATEGORIA
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ANO DE CREACION

50%
60% -
20% 22%
51% 4% 4%
50% -
45% No incorporado  Menos de 1 afio 1-3 afios 3-5 afios Mas de 5 afios
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NUMERO DE

54%
. 17% 00
11% 8% % 0 %
60% - 2%
54% 539 Ninguno 1 de2a5 de5al10 del10a20 de20a30 Maésde 30
empleado
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FACTURACION

ESTIMADA 2015

Siningresos <50.000 € 50.000€ - 150.000€ - 500.000 € - 1.000.000 € > 5.000.000

5% 4%
1%

35% 33% 150.000 € 500.000 € 1.000.000€ - 5.000.000 €
° €
30%
26%
25%
20% 19%

18%

16%  16% W Espana
15%
W Europa
10% LATAM
5%
0% .
Sin ingresos <50.000 € 50.000 € - 150.000 150.000 € - 500.000 500.000 € - 1.000.000 € - > 5.000.000 € Spa'n

€ € 1.000.000 € 5.000.000 € Startup

The South Summit




SECTORES
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10%
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56%

16%

GLOBAL

13%

8% 7%
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TIPO DE CLIENTE

0
56% 5204

38%

70% 6%
B2B B2B2C B2C B2G
60% 58%
56%
54% 53%
50%
45%
40% 39% 38% M Espafia
35%
S 33%
M Europa
30%
LATAM
20%
10% 6% 7% 8%
B2B B2B2C B2C
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3. QUE BUSCAN?




¢, QUE BUSCAN

89%
78%
° 76% 63%

LAS STARTUPS?

100% S
93% R
90%

88% N
90% § 85% S

83%

79%

80% 76%

71% 74%
(o]
68% 67%
B Espafa
M Europa
40%  40% LATAM
26% 259% 26%
21% 22% 22%

Funding Strategic Partnership Visibility Clients Talent Technological Support Management Support

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%
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PRIMERA FUENTE DE

FINANCIACION
24%
15%
3% 1%
Propia Familiay fondos Créditos Crowdfunding
70% amigos privados bancarios
(0]
60% - 8% >0
50% - 47%
40% -
[0)

30% - 26% 24% 28% W Espafia
20% 19% m Europa

4 -

LATAM
10% -
3% 2% 2% 1% 4%
(o] o
0% - | | N e |
Propios Familia y amigos Fondos privados Créditos bancarios Crowdfunding
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FINANCIACION
SOLICITADA

45% - 15% 17% 16%
0,
0% - 40% 40% oo 7% 504
35% - 0-50.000 € 50.000 - 100.000 - 500.000 - 1.000.000 - +3.000.000 €
100.000 € 500.000 € 1.000.000 € 3.000.000 €
30% -
25% -
20% -
15% - 13% B Espafa
10% 11%
10% - m Europa
5% - LATAM
0% -
0-50.000 50.000-100.000 100.000-500.000  500.000-1.000.000  1.000.000-3.000.000  M4ds de 3000000
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4. CONCLUSIONES




Mayor solidez del ecosistema emprendedor

La busqueda de socios estratégicos cada
vez cobramas importancia

Los jovenes son cada aino mas
emprendedores

Pero... ;qué hacemos para impulsar la
presenciade las mujeres?
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